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PUBLIC CONCERNE
‘ ET CONDITIONS D’ACCES

Le Diplome professionnel d’études supérieures commer-
ciales et le titre de Responsable commercial en vente ou
mercatique doivent permettre aux professionnels com-
merciaux, techniciens, administratifs, cadres, créateurs
d’entreprises... d’élargir leurs champs de compétences
et de valoriser un parcours professionnel par un dipléme
de I'enseignement supérieur. Elle s’adresse aussi aux
porteurs d’'un projet professionnel qui vise a la création
d’une entreprise ou a une reconversion vers la fonction
commerciale.

I Titulaires d'un bac +2 dans le domaine de la vente, du
commerce ou de la gestion.

I Les candidatures sont validées par une commission,
apres examen d’'un dossier.

““ Avec le Cham,

| al developpe
mes competences *

Certification professionnelle
Responsable commercial en vente
ou mercatique

‘ ORGANISATION

Par ’alternance :
I Les cours se déroulent au Cnam Champagne-
Ardenne, a Reims,

I Cours en alternance Entreprise / Cnam (rythme
hebdomadaire : 3 jours entreprise, 2 jours Cnam),

I Durée: 2 ans,

I Rentrée : octobre 2011.

En cours du soir:

I Les cours se déroulent les lundis et vendredis soirs
(18h30-21h30) ainsi que les samedis matin (8h-12h),

I Rentrée : octobre 2011.




Conditions de délivrance du diplome

I Les modulesde formation sont évalués pardu controéle
continu, des sessions d’examens finaux, des dossiers de
synthese et le mémoire final.

I Un jury de passage est organisé a la fin de la premiere
année. Pour la délivrance du dipléome, I'auditeur doit
obtenir une moyenne de 10/20 aux épreuves des unités
d’enseignement et une note au moins égale a12/20 a son
meémoire.

CONTACT

Secrétariat MS
tel : 03 26 36 80 10.

Cout de chaque parcours

I* Convention entreprise : 3660<€.
+ droit d’inscription de base, payé par I'auditeur :150€.

I Inscription Individuelle : 560€.

PERSPECTIVES
PROFESSIONNELLES

Ce diplome permet d’évoluer vers les fonctions d’assis-
tant ou de responsable : études, produits, ventes, clien-
tele, marque. Il permet d’exercer les métiers d’'ingénieur
d’affaires, d’agent commercial, de créateur d’entre-
prise...

La formation est déclinée en deux parcours successifs :

Parcours Diplome professionnel d’études
supérieures commerciales (DIE04)

Lobjectif de la formation est de former des
gestionnaires polyvalents répondant aux besoins
des entreprises et plus particulierement des PME.
Préparer a un raisonnement économique étayé par

Parcours Responsable commercial (CPN23)

L'objectif est de former des gestionnaires capables d’éla-
borer une stratégie commerciale et de la mettre en ceuvre
en fonction des ressources et contraintes de I'entreprise.
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